生产计划范文员1000字5篇



	在日常工作中，几乎都需要文档的制作跟使用，我们要学会使用不同的范文。我们可以把看到范文灵活的运用到写作中去。


生产计划范文员(篇1)


	姓名：女士性别：女



	婚姻状况：未婚民族：汉族



	户籍：广东-惠州年龄：25



	现所在地：广东-中山身高：165cm



	希望地区：广东-惠州



	希望岗位：工业/工厂类-跟单员



	工业/工厂类-计划员/调度员



	寻求职位：跟单员、计划员



	教育经历



	20xx-09～20xx-07惠州市龙门高级中学文科高中



	**公司（20xx-04～20xx-10）



	公司性质：民营企业行业类别：家具、家电、工艺品、玩具



	担任职位：计划员岗位类别：计划员/调度员



	工作描述：



	1.根据客户订单情况安排采购明细；并传达给采购部门；



	2.跟催物料进程，跟进物料采购回来后各环节的状态；跟进套料情况，有异常时及时协调处理；找个人简历模板参考，就访问个人geren-jianli



	3.根据客户订单和公司产能情况合理安排生产事宜；密切关注生产事宜；



	4.按客户订单排期发货，跟进送货情况；



	5.根据公司要求，跟进每月盘点的情况；根据物料库存状况，合理控制库存



	离职原因：寻求回家乡惠州发展的机遇与平台



	**公司（20xx-09～20xx-03）



	公司性质：外资企业行业类别：纺织品业(服饰、鞋类、家纺用品…)



	担任职位：计划员岗位类别：其他相关职位



	工作描述：



	1.依据业务部门下发的订单，制定相关物料需求计划；



	2.依据制定的生产计划，开立工单、追踪工单物料状态并跟进相关部门物料筹备情况；



	3.跟进生产进度和每日产能，合理调配相关资源；及时跟进并协调处理相关异常，以达到客户要求的交期；



	在职期间，熟悉生产流程和客户品质要求，综合能力有了很大提高，能够很好的服务于本职工作。



	离职原因：寻求发展



	**公司（20xx-09～20xx-08）



	公司性质：外资企业行业类别：纺织品业(服饰、鞋类、家纺用品…)



	担任职位：仓管/跟单岗位类别：跟单员



	工作描述：公司主要生产针梳织服装成品，针梳织服装半成品等产品，拥有独立的绣花部门。在这5年多的时间里主要从事：



	一.（20xx-9~20xx-3）在此期间担任绣花仓管职位，主要负责物料收发与仓库管理，员工人事办理；



	二.（20xx-3~20xx-8）绣花客户订单从打样、生产到出货的跟进：



	1.生产订单从生产到出货的跟进；跟进生产各流程的完成周期；



	2.生产物料的状态跟进，以及跟催相关部门之间的有序衔接和按期完成；



	3.生产物料未齐套和相关异常的跟进，以便达成生产的顺利进行。



	在职期间，熟悉工厂内部跟单流程，能够很好的服务于本职工作



	技能专长



	专业职称：



	计算机水平：中级



	计算机详细技能：计算机操作熟练，具有一定的办公软件自动化及网络操作能力。



	技能专长：1．本人有2年计划员相关工作经验，对相关资源调配有一定经验；能够根据订单情况合理安排生产计划；能胜任相关PMC计划工作。



	2.本人有2年多跟单经验，能够协调相关资源，胜任跟单员岗位。



	3.做过仓管，仓管，跟单和计划，三个不同的岗位，对于制造业内部流程比较熟悉；适应能力和综合能力较好



	综上所述，本人有2年计划经验和2年跟单经验，综合能力好，更有利于开展相关工作。



	语言能力



	普通话：流利粤语：流利



	英语水平：



	求职意向



	发展方向：2年多跟单和2年计划经验，以及1年多生管经验使得自身综合素质有了很大提高，所以希望从事跟单、计划员和相关更有挑战性的工作。



	1.生产物料控制PMC计划员；2.跟单员



	总之努力向更高层次、多方位、全面性的综合型人才发展



	另外：个人目前打算回家乡-惠州长期发展；希望能够找到一个可以长期稳定发展的合适平台！



	其他要求：1.执行新的劳动法规定；



	2.每周休息一天。



	自身情况



	自我评价：工作态度：具有良好的职业素养；具有良好的团队合作精神和适应能力。



	个性特点：工作认真细致，为人诚实，工作踏实，沟通能力强。



	学习方面：接受能力和领悟力好，能在较短时间内融入新环境，掌握新知识和新技能。


生产计划范文员(篇2)


	时间是不等人的，转眼间，20xx年的一年时光已经离我们而去了！回想起这一年的工作历程，中间存在着一定的不足。但是，相对于去年的工作来讲，亦是有进步的！



	作为一个公司的生产计划员，这个工作也是一个非常重要的环节。从一个合格角度来讲，我的工作必须结合客户要求以及综合公司各方面的运营角度来考虑订单交期的存在性！那么我就要做到以下几点：



	①要和客户或者销售沟通好订单的内容，也就是说各方面的工艺要求！



	②必须要了解各个工序的所需时间及可能会出现的问题，然后与车间主任商量交期，在最快的时间给客户一个满意的答复！



	③要以最标准的生产计划单的形式把订单分发到各个班组长那里，以至于大家都了解到工艺要求和订单需求量！



	④也是最关键的一步，我必须跟紧这个订单的生产流程，在客户规定的时间内把货发到客户那里去！



	就以上来考虑上一年的工作成效，我还是没有做到位的！因我的工作疏忽也导致了个别大问题的出现，造成了公司很大的’损失！上一次xx的订单因为我的不仔细，让一大批不符合客户工艺要求的灯管做到了半成品区域才发现问题。虽然公司领导没有对我进行处罚，但是，我的内心也是非常自责的，也是这件事让我对自身做了深刻的检讨。在以后的工作中，我应该牢牢记住各个客户的工艺要求，紧跟着生产流程，希望能更高的提高工作效率！



	一直以来，生产计划中xx订单是让大家一直头疼的。相对于别的客户的工艺要求来讲，这个是有一定的麻烦的。但是，只要大家配合好，衔接好这个工作的流程，加强品质控制过程，也是可以简单化的。因为我们已经在这个事情上取得了进步。x月初的订单已经是一个比较接近成功的例子了！我想，大家也都看到效果了吧！在以后的时间里，会有更多的这种订单出现在我们的公司，只要我们大家一直保持着一定的正确的这种工作流程，我们一定会取得更多的成效的！



	在下一年的工作中，我一定要严于律己，做好每个思想工作，多用脑子，全方面的考虑生产的进程，多与大家沟通，多向大家学习！在与客户沟通的过程中也尽量为双方面着想，让我们生产上有更充足的时间来完成产品，让客户那里也不至于不满意我们的时间流程！



	我们现在已经是一只脚踏进下一年的工作行程里面了，大家都在综合上一年的经验还有不足的地方来为下一年的工作进行安排！我也希望我们在下一年的工作中会有更大的提升！大家都是非常辛苦、非常努力的在做工，只要有付出，就一定会有回报的！大家一起努力把我们的生产做的更好，使我们的计划更协调，那样就会有更多的客户来采购我们的产品。让我们一起努力，往更高的方向发展！


生产计划范文员(篇3)


	一.个人工作汇报



	20xx年7月份，也是我来计划部的第一个月，在公司领导和各部门同事的配合与协助下，我基本完成了自己岗位上的各项职责，下面我将就自己的工作做一个简要的总结。



	以下为本月的常规产品生产状况。



	从以上数据来看，二车间完成率还是相当的不错，但泗阳相对二车间来说要稍占劣势。不过可以达到约90%，也不会影响其正常库存数据。下个月我会加强跟泗阳那边的沟通，力求将完成率提高到新的标准。



	二.工作中遇到的问题



	在这个月的工作中，我发现以下几个问题：



	1.包装车间，包装产品不及时。有的产品电镀回来几天了都还不见入库。这个问题我跟沈镍沟通过好几次了，但效果还是不明显。



	2.重镀产品安排的不及时，列如JGB―25―8，7月25号从外贸仓库调出去重镀，等到29号才拿出去。还有重镀产品JGY―240―16也等了两三天才安排重镀。像这种问题严重的影响了订单的交期。



	3.泗阳到货产品型号混乱严重，其原因为袋子破裂，(袋子质量太差，在运输过程中受到的磨损及卸货时的“乱丢”现象)造成产品



	混乱，从而又要人为的进行挑选。此过程严重的影响了整体的生产周期及公司的人力物力。这一问题我跟夏主任及泗阳王总那边也沟通过，夏主任那边的回应是，尽量监督卸车时“乱丢”现象，合理的进行码垛;泗阳的回应则是这个问题解决不了!原因是袋子质量跟成本挂钩。



	三.今后的工作展望



	在这一个月的工作中，我也深深的认识到我自身很多的不足。三人行则必有我师。在今后的工作中，我会虚心学习，跟各部门合理的沟通，不断的积累工作中的方法和经验，掌握更多的业务技能，为将来的工作打好坚实的基础。



	时间是不等人的，转眼间，20xx年的半年时光已经离我们而去了!回想起这半年的工作历程，中间存在着一定的不足。但是，相对于去年的工作来讲，亦是有进步的!



	作为一个公司的生产计划员，这个工作也是一个非常重要的环节。从一个合格角度来讲，我的工作必须结合客户要求以及综合公司各方面的'运营角度来考虑订单交期的存在性!那么我就要做到以下几点：



	①要和客户或者销售沟通好订单的内容，也就是说各方面的工艺要求!



	②必须要了解各个工序的所需时间及可能会出现的问题，然后与车间主任商量交期，在最快的时间给客户一个满意的答复!



	③要以最标准的生产计划单的形式把订单分发到各个班组长那里，以至于大家都了解到工艺要求和订单需求量!



	④也是最关键的一步，我必须跟紧这个订单的生产流程，在客户规定的时间内把货发到客户那里去!



	就以上来考虑上半年的工作成效，我还是没有做到位的!因我的工作疏忽也导致了个别大问题的出现，造成了公司很大的损失!上一次余姚的订单因为我的不仔细，让一大批不符合客户工艺要求的灯管做到了半成品区域才发现问题。虽然公司领导没有对我进行处罚，但是，我的内心也是非常自责的，也是这件事让我对自身做了深刻的检讨。在以后的工作中，我应该牢牢记住各个客户的工艺要求，紧跟着生产流程，希望能更高的提高工作效率!



	一直以来，生产计划中富森照明订单是让大家一直头疼的。相对于别的客户的工艺要求来讲，这个是有一定的麻烦的。但是，只要大家配合好，衔接好这个工作的流程，加强品质控制过程，也是可以简单化的。因为我们已经在这个事情上取得了进步。六月初的订单已经是一个比较接近成功的例子了!我想，大家也都看到效果了吧!在以后的时间里，会有更多的这种订单出现在我们的公司，只要我们大家一直保持着一定的正确的这种工作流程，我们一定会取得更多的成效的!



	在下半年的工作中，我一定要严于律己，做好每个思想工作，多用脑子，全方面的考虑生产的进程，多与大家沟通，多向大家学习!在与客户沟通的过程中也尽量为双方面着想，让我们生产上有更充足的时间来完成产品，让客户那里也不至于不满意我们的时间流程!



	我们现在已经是一只脚踏进下半年的工作行程里面了，大家都在综合上半年的经验还有不足的地方来为下半年的工作进行安排!我也希望我们在下半年的工作中会有更大的提升!大家都是非常辛苦、非常努力的在做工，只要有付出，就一定会有回报的!大家一起努力把我们的生产做的更好，使我们的计划更协调，那样就会有更多的客户来采购我们的产品。让我们一起努力，往更高的方向发展!


生产计划范文员(篇4)


	一、工作完成情况：



	我的工作主要内容是根据市场部下发的顾客订单，结合公司铸件南北生产部的生产能力，制订生产计划，确保公司重要顾客订单都能如期完成，一般客户能按照约定的交期交货，且南北生产部均能满负荷生产，不至造成资源的空置、浪费。通过做到以下几点来完成：



	1、根据订单数量及交期，考虑生产部的技术特长，合理安排生产部的生产任务；每日将编制的生产计划下发至各生产车间班组长。



	2、跟踪生产任务的完成情况，对于因客观原因导致的未能按计划完成的产品，及时跟市场部沟通，并重新下达任务单组织生产。



	3、适时跟车间沟通生产过程中存在的问题，并及时协调处理。



	4、对于技术相对简单的产品，编制外协生产任务单，安排外协厂家生产。



	5、对新产品及技术不成熟的产品，进行过滤。所有新产品进行批量或小批量生产必须经过各工序责任人的会签，没有问题方可由计划部下达生产任务，避免技术不成熟盲目批量生产，造成不必要的浪费。



	二、20xx年工作经验与教训：



	一年的工作，我充分体会了严格按照计划生产的重要性。



	1、铸件北生产部，经常出现私自更改计划，导致产品不能按照预订的交期完成，出现顾客抱怨。我们对出现的以上情况，有很大的无力感。



	计划部应具有相应的权力，对未按计划进行生产的部门、车间有考核的权力。



	2、由于生产负荷的原因，经常导致部分产品变更生产车间，随之而来的问题是：原先生产顺利，换车间经常出现问题。建议产品应配置相应的技术文件，或注明生产中各工序可能存在的技术问题，以便技术南北生产部共享。


生产计划范文员(篇5)


	1.工作内容及要求



	1.1模范遵守公司各项规章，认真学习质量体系有关文件，掌握相关内容。



	1.2在主管领导下，根据订货合同或相关协议及需求变化，编制生产作业计划。



	1.3掌握生产计划的执行和完成情况，分析、解决生产计划执行过程中存在的问题，保证生产计划的正常进行。



	1.4对生产过程中出现的异常情况，应提出处理意见，经主管领导同意后，及时调整、修改计划。



	1.5掌握各生产车间在制品进度及零件库存情况。



	1.6负责生产计划的传递和汇总。



	1.7统计分析生产计划完成情况。



	1.8按时完成领导交办的各项工作、任务。



	2.责任与权限



	2.1对所编制计划的量、质、期及可靠性负责。



	2.2对保证生产计划的实现和各项指标的完成负责。



	2.3有权检查和监督计划的执行情况。



	3.检查与考核



	3.1生产主管对其完成工作情况进行检查和考核。



	3.2在完成任务方面成绩突出者，给予加奖，未完成任务或因工作失误造成损失，给予处罚。



	



