七夕情人节主题活动总结



	在处理公务时，不可避免地需要涉及各种文书的写作，我们也常会借鉴各种参考文章，优秀的文章能够启迪我们思考生活的真谛和意义所在。


七夕情人节主题活动总结【篇1】


	此次活动是在星期天临时得知要开展，星期四就要表演。时间非常紧迫。在几位策划者的配合下，我们先拉出了节目流程。在谈论节目流程的过程中，有一段时间相当费时间。首先，从主题上来讲，一开始大家没有明确此次活动主题，总是找不到一个切入点。等主题找到之后，又讨论起了团支部的名字和口号，没把握好一条大脉，总之是一团混乱。下面就此次活动的不足做一个简单的分析。



	1、集体合作流程



	就此次集体策划而言，我觉得，第一， 大家应该确定明确的主题;



	第二，主题出来之后，就应该一起商量出些什么节目，然后按照每个节目需要什么人，需要什么道具，需要什么场地来开展;



	第三，根据节目的要求，按类别为每个人明确分工。比如说总策划站在最高位置，指挥各个委员，协调各位的工作开展;文体委员负责节目排演;生活委员负责财务管理和物品购置;宣传委员负责宣传;组织委员负责各类组织。



	2、各策划者组织策划中的问题



	就何海群而言，其是总策划，首先，应该确保每一个人都了解活动的时时信息，活动策划的通知阳婧是在星期天晚上才获悉，而其他人都提前知道;不清楚下属任务分配，赵部长报了新的节目之后未及时通知阳婧，导致台词衔接的问题。



	就阳婧而言，首先，自身职责不明确。在节目负责这一块儿，没有总揽大局，未全面搜集各个节目的信息，明确各个节目的负责人，未各个节目负责人清晰的指导。包括：各节目的演员招募，歌曲汇报，表演形式，表演道具摆设等。其次，未与其他组织者协商沟通，及时帮助他人。



	就袁娟而言，首先，主动性缺乏。在预算统计这一块儿，袁娟应该积极主动联系各责任负责人，不清楚负责人是谁，应该向何海群咨询，然后主动统计，而不是等着别人来上报。其次，自身工作不明确，与其他组织者协调不足。比如说，搬桌子是组织委员的事儿，可与组织委员协调。



	就温阳华而言，自身工作职责不明确。现场布置当属组织委员的事务，组织委员应该安排积极主动协调安排人员拜访桌椅，进行现场布置等，包括：座次拜访、物品存放区、候场去、更衣区等。晚会结束，组织人员进行打扫，并且通知大家确定时间来搬回桌椅。 就黄贵珊而言，应该是我们几个当中对自身任务最明晰，做得最好的一位!暂时未发现太大的问题。



	3、个人职责



	这一次组织活动还算成功，但是仍旧存在着一些小问题。就我这部分而言，我是文体委员，除了负责编排自己的无道之外，还应该负责各个节目的信息搜集，人员确定和音乐剪辑等，但是这一方面我都没做到。这主要由两个因素导致：



	第一， 未明确自身职责。因为我自身没明确好自己节目排练负责人的责任，导致自己没去详细搜集每个节目，也没和各组织者详细交流，导致其他组织者增加了新的节目，我都不清楚，在写台词的时候就遇到了问题。



	第二， 未及时与其他组织者协商，不了解最新的节目动态。比如说，何海群那湘加了一个节目，没给我说，导致我的台词未衔接上。



	所以，以后的工作，第一，我要明确我主管的范围，然后加强与各位的沟通交流，进而将小任务分配给每个人。


七夕情人节主题活动总结【篇2】


	今天是七夕节，又是一个注定要备霸占朋友圈的节日。朋友圈里也是热闹非凡啊！祝幸福的有情人儿快乐幸福！



	说说自己的感想吧！有些人说：必须找对人！找对了人天天都是情人节！以前我也有这样的.观点，可是随着深入的学习后，我的观点发生了转变，其实跟谁结婚都一样，最后你需要面对的还是你自己。



	我的老师说过一句话：世界上最难得事情就是认识自己！对方只是你爱自己的能力的一种反映。当你自己真正成长了，现有婚姻就是最好的！



	再说说，婚姻需要经营吗?当然是需要的！比如爱的五种语言：接受礼物，给对方肯定的言辞，精心的时刻，服务的行动，身体的接触......嘻嘻..这也是我在学习之后才知道的！我们知道我们的另一半他需要什么样的语言吗?



	真实长存的爱是一种选择，如果我们和我们的伴侣学会了以正确的爱的语言去爱对方，那我们的婚姻会更加美满幸福！



	最好的礼物就是谢谢你，支持我不断的精进自己，哈哈，其实也是聪明如你，我好了，你也风平浪静！


七夕情人节主题活动总结【篇3】


	一、销售情况



	七夕活动总销售收入――万元，是之前一周的―倍，这些成绩的取得，除了我店员工的努力之外，和公司的正确决策以及公司各部门的积极支持和配合是分不开的。



	二、经营管理方面



	1、平时注意对员工进行业务素质的提高，积极参加公司组织的各项产品知识培训和促销技巧培训。



	2、针对不同消费者，采取不同的促销手段，善于抓住顾客消费心理，有针对性地进行产品介绍。



	3、会员卡制度的实施，稳定了一部分顾客群，也提升了服装店的知名度。



	4、及时统计缺货，积极为顾客――，还提供送货上门服务。



	三、存在问题



	1、――服装店的申请一直没有办下来，流失了很多客户。



	2、会员卡刚开始实施不久，很多细节做的还不够完善，没使会员制度发挥更大的用。比如，会员价商品的推出没有形成长效机制，积分兑换的礼品单一等。



	3、员工的专业知识欠缺，尤其是――方面，不能更好的指导――，直接影响到――的关联销售。



	4、店长自身缺乏掌握本行业最新动态，对外界因素的变化不敏感，不能及时调整经营思路。



	四、对今后工作的打算和建议



	1、进一步完善会员制度，及时更新丰富会员价商品和积分兑换礼品，争取做到周周有特价，月月有礼品。



	2、为了扩大门店宣传，提升知名度，吸引更多的潜在顾客进店消费，可以有计划的进行――，如――等。另外也可根据不同季节――在店内发放各种――的小册子。



	3、要保证上架商品种类齐全，数量充足，结构合理，更好地满足不同顾客的需求。



	4、组织员工进行业务素质培训，使员工的专业知识和销售技巧更能适应公司快速发展的需要。



	5、通过学习培训使店长保持与时俱进的头脑，充分掌握行业动态和公司经营思路，更好地带领员工做好工作，争取在接下来的工作之中，使我店的经营情况稳步提高，创造出更大的效益。


七夕情人节主题活动总结【篇4】


	刚刚过去的七夕活动，是我公司步入快速发展，各项工作扎实推进的关键活动，服装店在公司的正确领导下，经营和管理工作取得了骄人的成绩，产品销售收入一举突破xx万元，达到xx万元，创下历史新高，比去年增长xx%，现将七夕活动主要工作总结如下：



	一、销售情况



	七夕活动总销售收入xx万元，是之前一周的x倍，这些成绩的取得，除了我店员工的努力之外，和公司的正确决策以及公司各部门的积极支持和配合是分不开的。



	二、经营管理方面



	1、平时注意对员工进行业务素质的提高，积极参加公司组织的各项产品知识培训和促销技巧培训。



	2、针对不同消费者，采取不同的促销手段，善于抓住顾客消费心理，有针对性地进行产品介绍。



	3、会员卡制度的实施，稳定了一部分顾客群，也提升了服装店的知名度。



	4、及时统计缺货，积极为顾客xx，还提供送货上门服务。



	三、存在问题



	1、xx服装店的申请一直没有办下来，流失了很多客户。



	2、会员卡刚开始实施不久，很多细节做的还不够完善，没使会员制度发挥更大的用。比如，会员价商品的推出没有形成长效机制，积分兑换的礼品单一等。



	3、员工的专业知识欠缺，尤其是xx方面，不能更好的指导xx，直接影响到xx的关联销售。



	4、店长自身缺乏掌握本行业最新动态，对外界因素的变化不敏感，不能及时调整经营思路。



	四、对今后工作的打算和建议



	1、进一步完善会员制度，及时更新丰富会员价商品和积分兑换礼品，争取做到周周有特价，月月有礼品。



	2、为了扩大门店宣传，提升知名度，吸引更多的潜在顾客进店消费，可以有计划的进行xx，如xx等。另外也可根据不同季节xx在店内发放各种xx的小册子。



	3、要保证上架商品种类齐全，数量充足，结构合理，更好地满足不同顾客的需求。



	4、组织员工进行业务素质培训，使员工的专业知识和销售技巧更能适应公司快速发展的需要。



	5、通过学习培训使店长保持与时俱进的头脑，充分掌握行业动态和公司经营思路，更好地带领员工做好工作，争取在接下来的工作之中，使我店的经营情况稳步提高，创造出更大的效益。



	



